
皆さんに特別なお知らせ

相続 「プラス１」 プロジェクト

のお知らせ



相続 「プラス１」 プロジェクトとは…

相続分野でもクライアントに信頼され、指名されたい、

時間をかけて丁寧に仕組みを作っていきたい、

結果的に1年後に相続案件で毎月1件以上の保険契約を預かれる用になっている。

そんなビジョンを持った

相続に前向きな保険パーソンが集まっているコミュニティです。



相続 「プラス１」 プロジェクト の詳細

【１】

相続版・ニード喚起代行セミナー

・毎月１回開催

・むねお所長がセミナー講師となり、

相続のニード喚起を代行します。

・既契約者や見込客と一緒に参加可能

・セミナー参加人数制限無し！

【２】

相続「プラス１」ラボ

・月１回60分のグループコンサルティング

・月１件の相続案件をプラス１するために

・相続の見込客発見方法

・相続の保険設計&保険販売の実例

・毎月コミッション〇〇万円オンしよう！



①毎月１回、既契約者を集めて「顧客獲得型セミナー」を開催

▼ ▼ ▼ ▼ ▼

②セミナー講師はむねお所長

▼ ▼ ▼ ▼ ▼

③セミナーでむねお所長がニード喚起を代行

▼ ▼ ▼ ▼ ▼

④セミナーに参加した既契約者が相続の保険の追加提案を自ら依頼

▼ ▼ ▼ ▼ ▼

⑤生命保険契約が発生

▼ ▼ ▼ ▼ ▼

⑥相続のトータルコンサルティングの依頼があればむねお所長、

もしくは地元の相続コンサルタントが対応



相続 「プラス１」 プロジェクト の内容

【１】

相続版・ニード喚起代行セミナー

・毎月１回開催 （※セミナーはオンライン開催です。）

・既契約者や見込客と一緒に参加可能

・むねお所長がセミナー講師となり、あなたの既契約者や見込客の

相続のニード喚起を代行します。

・セミナー参加人数制限無し！



このような

集客用ツールを

毎月提供します。

（PDF形式）



相続 「プラス１」 プロジェクト の詳細

【２】

相続「プラス１」ラボ

・月１回60分の相続案件獲得に特化したオンライン勉強会に参加

・毎月１時間を投資して「月１件の相続案件をプラス１できる」仕組みを構築

・相続の見込客発見方法や相続の保険設計、販売のヒント

・個別案件の相談もOK

・毎月相続案件でコミッションを〇〇万円オンしよう！

通常価格：55,000円／月



【Q.】相続の専門知識が少なくても受講可能ですか？

【A.】はい、可能です。むしろ、そんな方の戦い方をお伝えします。

よくある質問

【Q.】保険の仕事を始めてまだ短いのですが大丈夫ですか？

【A.】はい、だからこそ今から仕組みを作っていくことが重要です。

【Q.】短期間で成果が出ますか？

【A.】 いいえ、中長期の実践により強固な仕組みを構築したい方に最適です。



相続 「プラス１」 プロジェクト の詳細

【１】

相続版・ニード喚起代行セミナー

・毎月１回開催

・むねお所長がセミナー講師となり、

相続のニード喚起を代行します。

・既契約者や見込客と一緒に参加可能

・セミナー参加人数制限無し！

【２】

相続「プラス１」ラボ

・月１回60分のグループコンサルティング

・月１件の相続案件をプラス１するために

・相続の見込客発見方法

・相続の保険設計&保険販売の実例

・毎月コミッション〇〇万円オンしよう！

通常合計価格：165,000円／月 のところ

通常合計価格：110,000円／月 通常合計価格：55,000円／月



相続 「プラス１」 プロジェクト

入会金：33,000円

月会費：22,000円

今回限りの特別価格

入会金：11,000円

月会費：11,000円

本日セミナーにご参加の皆さんに特別なお知らせ
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